
  

 

Fiche produit 
Système d’information Achats 

La problématique 

La mise en place d’un système d’information permet d’améliorer le résultat net de la société par la maîtrise 
des dépenses via le système mais aussi par la réduction des coûts de process et des dépenses inutiles.  

Cependant, cette intervention doit être menée comme un projet car les enjeux et les changements générés 
sont forts, c’est pourquoi nous pouvons vous accompagner dans cette démarche. 

 
 

La réponse merlane 

 

Nous vous accompagnons dans le choix du système et ses fonctionnalités les plus adaptés à vos besoins, 
mais aussi dans la conduite de changement et le déploiement auprès de vos collaborateurs. 

 

Domaine d’intervention : 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• Gestion des contrats 
• Demande d’achats 
• Commandes, réceptions 
• Règlement 
• Vision des dépenses 
 
• Décisionnel (Analyses des dépenses, aide au pilotage de la fonction) 
• E-Sourcing (Préparation cahier des charges, gestion des appels d’offres, pilotage d’enchères 

inversées) 
• E-Procurement (Commande à partir d’un catalogue) 
• Dématérialisation facture 
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Exemples de mission 

 

• Définition des critères spécifiques du système 

• Rédaction du cahier des charges fonctionnel 

• Recommandation en terme de fonctionnalité à développer 

• Animation des ateliers de conception détaillés (paramétrage et adaptation de la solution standard) 

• Recette utilisateur : rédaction des fiches de recettes et animation des recettes 

• Assistance à l’administration des données 

• Déploiement : conception et animations des formations, pilotage d’ateliers d’évolutions 
fonctionnelles et ergonomiques, accompagnement des opérationnels en vie courante 

 

 

 

Nos atouts 

 

• Notre indépendance vis a vis des éditeurs de solutions logicielles 

• La qualité de l’écoute des consultants, leur bonne compréhension des métiers et des enjeux de 
l’entreprise 

• Un benchmark assuré par une équipe issue de différents secteurs et ayant réalisée diverses missions 
pour apporter des comparaisons et les adapter à vos besoins 

• Un transfert de compétences auprès de vos collaborateurs à l’occasion des missions 

• Une bonne communication avec tous les services supports de votre entreprise 

 

Votre contact 

 

Sandie Magnoac 

Consultante achats 

 
� 05 67 22 20 81 

�  06 03 64 23 16 

 

smagnoac@merlane.com 
 
 


